WOCHE NR. 39

DONNERSTAG, 27. SEPTEMBER 2018

WETTINGEN

AUS DEM GEMEINDERAT

ion Folgende Personen fei-
L 90. Geburtstag: Am 20.
ber Maria Bertschi-Furrer,
istrasse 24, 5430 Wettin-
d am 30. September Mar-
loor-Althaus, Jurastrasse
i0 Wettingen.

Gemeinderat gratuliert
xrzlich und wiinscht alles

in der Gemeindebibliothek
tamm liest aus seinem
ie sanfte Gleichgtiltigkeit
It». Die Platzzahl ist be-
t. Eintrittskarten werden
8. Oktober wihrend der
szeiten am Montag und
stag, 16 bis 20 Uhr, am
;und Freitag, 9 bis 12 Uhr
bis 20 Uhr, am Mittwoch,
0 Uhr und am Samstag, 9
1r in der Bibliothek an der
trasse 26 in Wettingen
»  Reservationen sind
oglich. Weitere Informa-
findet man auch unter
ittingen.ch/bibliothek.

szeiten der Gemeindever-
Es gelten fiir alle Abtei-
ler Gemeindeverwaltung
: Offnungszeiten (Schalter
elefon): Mo: 8.30-12/
3.30 Uhr; Di-Fr: 8.30-12/
» Uhr. Die Sozialen Diens-
ngen sind am Dienstag-
tag und am Donnerstag-
tag telefonisch nicht er-

Gespannt verfolgte die HGV—Mitglieder

de Pbdiusdiskussion zwischen Gemeinde;'amann Roland Kuster, Anwalt
Christian Munz und SVP-Grossrat Martin Keller, die vom AZ-Ressortleiter Fabian Hagler gefiihrt wurde (v. |.).

Melanie Bar

Einfluss bei der Vergabe

Mit dem Ziel, Klarheit
iiber das Submissions-
recht und den Spiel-
raum der Gemeinde bei
der Vergabe zu schaf-
fen, hat der HGV Wettin-
gen zu einer Podiums-
diskussion eingeladen.

MELANIE BAR

«Es ist ein nicht ganz einfaches
Thema, sagte Christian Munz, be-
vor er einen Uberblick zum Sub-
missionsrecht gab. Der Rechtsan-
walt mit Spezialgebiet Bau- und
Immobilienrecht stellte gleich
klar, dass die offentliche Hand
nicht willktirlich handeln diirfe,
sondern sich auch bei Ausschrei-
bungsverfahren ans Gesetz halten

slier, Hachler-Gruppe

itte der einheimische An-
en 3-Prozent-Vorteil. Das
chmal entscheidend, dass
agdann auch durch eine
‘Unternehmung ausge-
den konnte. Der Preis

ie sehr hoch gewichtet

an kann mit anderen Kri-
2Termine, Qualitit, Lehr-
ildungetc. fast nicht mehr
en. Ich finde es sehrwich- .
ie Rahmenbedingungen
rtungskriterien bei einer

Pty e

Oliver Zyrd, Vorstand HGV

Ich wiinsche mir, dass bei den
Submissionsverfahren der 6kolo-
gische Aspekt mehr berticksich-
tigt wiirde und nicht alles nur
iiber den Preis liuft. Schwierig ist
auch abzuschitzen, was mit
«gleichwertig» gemeint ist, bei
den Ausschreibungen. Einfacher
wire, wenn die Produkte mit Arti-
kelnummern angegeben wiirden,
damit Gleiches mit Gleichem ver-
glichen werden kann.

miuisse. «Auf Kantonsebene ist das
Submissionsdekret aus dem Jahr
1996 die wichtigste Grundlage.»
Uber welche Verfahrensart es ab-
gewickelt werden kann, hingt
von der Hohe des Betrags ab. Es
gibt ein freihdndiges Verfahren,
ein Einladungsverfahren und ein
offenes und selektives Verfahren.
Das «wirtschaftlich glinstigste»
Angebot muss berticksichtigt wer-

den. «<Doch was heisst das?, fragte’

Munz in die Runde und erklirte:
«Damit ist nicht alleine der Preis,
sondern die Summe aller Zu-
schlagskriterien gemeint.» Diese
konnen neben Preis zum Beispiel
auch Qualitit, Erfahrung, Innova-
tion, Termin, Garantie, techni-
scher Wert, Asthetik, Umweltver-
traglichkeit oder Lehrlingsausbil-
dung sein. Weil diese Zuschlags-

Joachim Lorch, Hachler-Gruppe

Esistklar, bei einer Vergabe, spe-
ziell in der Heimatgemeinde, sind
auch immer viele Emotionen da-
bei. Man ist enttiduscht, wenn
man viel Zeit in eine Offerte inves-
tiert und den Auftrag nicht be-
kommt. Wichtig ist, dass die Ge-
meinde die zugelassenen Schwel-
lenwerte auch nutzt und die Aus-
schreibungen klar sind.

kriterien von der Vergabestelle
festgelegt werden, haben sie trotz
Einschrankungen des Gesetzes ei-
nen gewissen Einfluss. Und den
nehme die Gemeinde auch wahr.
«Und wir geben diese Zuschlags-
kriterien auch im Voraus be-
kannt», sagt Gemeindeammann
Roland Kuster.

Aus den Meldungen aus dem
Publikum ist zu schliessen, dass
trotzdem oftmals der Preis tiber
den Zuschlag entscheidet, da die-
ser stirker gewichtet werde als
die anderen Kriterien. SVP-Gross-
rat und Bauunternehmer Martin
Keller fand sogar, man solle wie-
der ganz auf den Preis setzen:
«Das wdre viel einfacher.» Das
stellte Kuster in Abrede: «Bei-
spielsweise dann mnicht, wenn
man einen Experten braucht.»

Christian Munz, Voser Rechtsanwilte

Ich bin erfreut, wie gross das Inte-
resse am Thema ist, und tiber die
vielen Teilnehmer. In der Anwalts-
kanzlei haben wir pro Jahr rund 20
Fille, die ein Submissionsverfah-
ren betreffen. Ich wiinsche mir
von den Vergabestellen von An-
fang an saubere und transparente
Ausschreibungen, damit sich die
‘Unternehmer ein Bild machen
koénnen und es nicht zu Beschwer-
den kommt. Die Gemeinden ha-
ben einen gewissen Spielraum,



